www.vorpommern.de

VIBS

Gefordert durch:

* Bundesministerium
fiir Erndhrung
und Landwirtschaft

Projekt ,Vorpommersches Informations- und Buchungssystem®

Mit dem Vorpommerschen Informations- und Buchungssystem
bekommen Sie das perfekte Werkzeug in die Hand, um lhre
Angebote optimal zu vermarkten. Hierbei stehen lhnen zahlreiche
Distributionskanadle zur Verfligung: Buchungsstrecken auf
Websiten touristischer Akteure, iber die VIBS-Website oder als
Widget zur Einbindung auf lhrer eigenen Webprasenz. Mit dem
VIBS-Manager konnen Sie ihre Angebote bis ins kleinste Detail,
ubersichtlich dargestellt, und von Uberall, selbst erstellen,
aktualisieren und |hre Buchungen im Blick behalten. Tutorial-
Videos und das Supportteam unterstitzen Sie dabei.

VIBS hat dabei nicht nur den Anspruch, Anbietern eine
unkomplizierte Buchbarkeit zu ermdglichen, sondern motiviert
Gaste mit passenden Vorschlagen komplementéarer Angebote, zu
weiteren Buchungen im System. Es entstehen individuelle
Angebotsketten die den Umsatz pro Gast steigern. Jeder Gast wird
zum potentiellen Gast bei allen Anbietern, jeder Anbieter bereichert
das Angebot des Anderen. Passend dazu besteht die Moglichkeit
von Angebotsverkniipfungen. Anbieter kdnnen aus den eigenen
und den Angeboten befreundeter Anbieter vollig neue Pakete
schniiren. VIBS bernimmt hierfir die nutzerfreundliche
Abwicklung der Prozesse und verhindert Uberbuchungen.

Das vorpommersche Informations- und Buchungssystem kurz "VIBS" war im Rahmen der Projektlaufzeit bis 31.12.2021 kostenfrei nutzbar.

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages

Laufzeit: 2019 bis 2022

Inhalt:

Kombination aus buchbaren Angeboten zu
individuellen Paketen

simples, effektives Kontingent- und Inhalts-
management Uber einen browserbasierten Zugang

Sichtbarkeit:

vollumfangliches Widget, Buchungsstrecke und
auf vibs.app

 jeder Teilnehmer vergroRert das Gesamtnetzwerk
 jeder Teilnehmer erhoht die Reichweite fiir alle

Umsatzsteigerung:

Tourismusverband Vorpommern e.V.

mehr Verkadufe durch hohere Reichweite

mehr Verkdufe durch einfache Buchbarkeit in
Echtzeit

mehr Umsatz durch ein Provisionsmodell bei
vermittelten Komplementarangeboten

mehr Umsatz durch Cross-Selling
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